
 

 

DEINE AUFGABEN 

• Aufbau und Festigung von Geschäftsbeziehungen zu Neu und 
Potenzialkunden  

• Anfragebewertung, Angebotsnachverfolgung und Durchführung der 
Preis- sowie Vertragsverhandlungen  

• Identifikation von neuen Anwendungsmöglichkeiten der Produkte  
• Erstellung von Umsatzbudgets und Abschätzung der 

Marktpotenziale  
• Mitarbeit bei der Erstellung von Zielgruppen-, Markt- und 

Wettbewerbsanalysen  
• Repräsentation des Unternehmens auf nationalen Messen & 

Konferenzen  

DEIN PROFIL 

• Branchenkenntnis 
• Abschluss einer Technikerschule, eines technischen Studiengangs 

oder einer kaufmännischen Ausbildung  
• Langjährige Berufserfahrung im Vertrieb oder ähnlicher Funktion  
• Ausgeprägtes technisches Verständnis, Begeisterungsfähigkeit & ein 

hohes Maß an Motivation  
• Kommunikations- und Präsentationsfähigkeit 
• Reisebereitschaft & Aufgeschlossenheit im Kundenkontakt  
• Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse  

 

WIR BIETEN 
 

• Abwechslungsreiche Aufgaben 

• Offene und teamorientierte Arbeitsatmosphäre 

• Sichere berufliche Zukunft mit zahlreichen 
Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Flexible Arbeitszeiten und 30 Tage Urlaub 
Benefits (Job-Rad, Gesundheitskonto 600, Busuu Sprachapp, 

Kindergartenzuschuss, Metallrente etc.) 

• Mobiles Arbeiten 

 

SIMPLY AUTOMATION 

 

Weitere Infos unter www.sim-automation.de 

Sales Manager im Außendienst 
(m/w/d) 

Die SIM Automation GmbH 
ist ein Anbieter für 
innovative 
Automatisierungslösungen. 
Wir entwickeln und 
fertigen für unsere Kunden 
automatisierte 
Fertigungslinien, 
Montageanlagen, Zuführ- 
und Prüfsysteme. An 
unserem Standort in 
Heilbad Heiligenstadt 
arbeiten 200 Mitarbeiter 
flexibel, kompetent und 
kundennah. 

 
 
 

SIM Automation GmbH 
Liesebühl 20 
37308 Heilbad Heiligenstadt 
 
Wir freuen uns auf deine 

Bewerbung. 
 

personal@sim-automation.de 


